L du Rhin: de nouvelles entre

a Le cenrre d’affa:res Afsace_
Franche—{.‘amte Entrepnses de-
" BNP . Paribas: vient: de’ créer a '
Schiltigheim: un .« German.
Desk » pour: accueillir et con="
. seifler les dmgeants de firmes::
- aﬂemandes, swsses et aum-

Tk L’objecnf 5
s'agit. d’attiver.: de. ce ¢

" prises, de les soutenir’ dans
leurs projets et de contribuer
a- leur réussite», explique

Guy Thalliez, le dz_recteur du :

centre d'affaires.

© 7 le. modéle, en soi,
.. pas. nouveay : profitant’ du
* rachat de la banque italien-
ne BNL, Ie groupe de Michel
Pébereau avait déja créé par
ie passé un «Desk ltalie» a
Paris. Mais. cette  fois, .c’est
hors de la capitale que BNP
Paribas prend Pinitiative de
mettre sur pied un tel outil,
Un choix - qui s’expligue,
indique- Cathy Robin, l'ani-
matrice du « German Desk »,
par- «la proximité culturelle
et la pmnque ici de Ia Zangue
de Goethe».”

Si Pinitiative ne se limite
pas aux départements du
Rhin, il est clair que les
rejombées y seront sans
doute plus fortes quiailleurs.

n'est.

Guy Tholliez. a.pris la direction du cenire d'affaires Alsace
Fr_an_cheﬁqmté au second semesre 201_(_}_. '(F_’h_eto - archives DNA) -

Dautant que Guy Tholliez a
décidé de constifuer autour
de sa banque un réseau- de
partenaires’ privilégiés :- les
groupes KPMG; Judicia Con-
seils, 1PN a- Coimar,’ Roede-
rer & Strasbourg, 'Adira et le

Cahr.

A ce jour,. les equlpes de
ENP . Paribas ont calculé
quil y avait déja en- Alsace
546 firmes controlées par
des capitaux germaniques,
un peu plus gu'en Rhone-

Clairement,

migue  france-alleman-
de.  D’autant

toute .une série. de synergies

pour permettre: aux. entre-
prises - clientes. de . navoir.
interlocuteur
pour leurs opérations finan-

qu'un:. seul-

ciéres.  Au .départ, le «Ger-
man: Desk» :est composé
d’une équipe. de szx co]iabo-
rateurs, :

Objectlf gagner
des parts de marche

Pour le'-centre d’ affalres
de-Schiltigheim, cette initia-
tive voulue en haut lieu par
Frangois: Villeroy de Galhau;
directeur de la bangue- de
détail -

de developperent commer-

cial dans ung région large- -

ment dominée par les éta-
blissements mutualistes, Sa
part” de marché dans le
segment « enireprises» 0s-

Alpes (501), mais nettement
. moing gue sur Paris (1352}
“la.. bangue -
" cherche ; désormais” &, profi--
ter: pleinement de la dyna- .

gquavec’ le .
rachat du groupe Fortis,. elle,
compte aussi toute une série.” -
de centres d'affaires. outre:

Rhin, le plus. proche étant
celui de Stutigart: Guy Thol- -

liez veut’ ainsi: jouer.leffer . ==
réseau. et mettre. en’ place -

de BNP - Paribas,
s'inscrit dans® une stratégie:

cslle entre 5 et 6 % au_;our—

. d’hui alors quielle’ frole les
'1:> %

nationalement. A .ce
“levlcentre: d'affaires
1bas corapte ' 58

a_wec ‘trois. pdles,
ceiul que dirige Cathy Robin
& Scmlnghezm Uns &l Viul-
Cunca 'Besangon

twrsme et reprlse

“Par: ailleurs;: Guy- Tholliez
qui a succédé - a° Didier
Amand année derniére, en-
tend multipiier les réunions
thématigues avec .des. chefs
d’entreprises, dans des villes
moyennes, comme-il: 'a fait
la semaine passée & Besan-
¢on autour de la problémati-
que de la transmission.

Un activisme d’autant pius
fort . qu'il - g’adosse . & une
reprise . de l'activité ;. « Au
premier. trimestre, la trésore-
rie_courante de nos clients a
progressé de 3 %, leurs . dé-
pots a ferme ont doublé er
les financements court terme
ont bondi de 17 % », dit-ii. Et
en matiere de- crédit-bail
mobilier,” beaucoup " utilisé
pour ie renouvellement des
outils de production; la ban-
que a réalisé en un trimestre
70 % de ce qu'elle avait faiz
l'an dernier.



